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「あきたビジネスプランコンテスト２０１６」応募用紙 

提出日：平成２８年  月  日 

（ふ り が な） 

代 表 者 氏 名  

 

                 印 

代 表 者 役 職 名   

性        別  

生 年 月 日 昭和・平成   年   月   日（   歳） 

法人名・団体名・屋号  

個人開業・法人設立(予定)年月日 

※平成２４年１月１日以降対象 

平成  年  月  日 

当該プランの事業開始(予定)年月日 平成  年  月  日 

事 業 所 住 所  

（事業実施予定地） 

〒 

 

 

 

 

 

連 

 

絡 

 

先 

 

 

 

 

代表者本人 

 

 

 

自宅住所 

〒 

 

 

電話番号 

［一般電話］ 

［携帯電話］ 

FAX 番号  

E-MAIL  

 

連絡責任者 

※法人等で応

募者本人と異

なる場合 

ふりがな 

氏  名 

 

 

 

電話番号 

［一般電話］ 

［携帯電話］ 

FAX 番号  

E-MAIL  

ホームページＵＲＬ  

事 業 規 模 等  

※記入できる範囲で結構です。 

資本金 千円 業  種  

年 商 千円 従業員数 人 

    

保 有 す る 資 格 等  

 

 

 

 

   ア ン ケ ー ト  

本コンテストは何で知りましたか？ 

当てはまるものに「○」印を記入し 

てください。 

［  ］ホームページ 

［  ］チラシ・ポスター 

［  ］新聞 

［  ］紹介（紹介者名：         ） 

［  ］その他（具体的に：        ） 
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１ タイトル名 

※事業内容がイメージできるような、わかりやすい名称にしてください。 

 

 

２ プラン考案の背景・目的等 

※社会的背景などを踏まえて、事業の考案に至った動機や目的を簡潔に記入してください。 

また、第二創業や新事業展開の場合は、なぜ新しい事業分野に取り組むのか、追加して記入して

ください。 

 

 

 

 

 

 

３ プランの概要 

※どのような商品、サービスを誰にどのような方法で提供して利益を得るのか、２００字程度で記

入してください。（公開する場合、ここに記載されたものを掲載します。） 

 

 

 

 

 

 

４ 新規性・独創性 

※これまで提供されていない新しさ、他社の商品やサービスとの差別化、競争優位性、セールスポイン

トなどの視点を意識して記入してください。 
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５ 市場性・成長性 

（１）市場性 

※需要があると判断した根拠、商品やサービスを提供するターゲットの規模や動向、将来性などの視点

を意識して記入してください。 

 

 

 

 

 

 

（２）成長性 

※市場を獲得・拡大するための販売方法や価格設定、販売促進活動、ＰＲの手法、将来的に事業が成長

するための手段などの視点を意識して記入してください。 

 

 

 

 

 

 

６ 実現可能性 

（１）事業化に向けた予定スケジュール 

※今後３年間に取り組む事業内容を簡潔に記入してください。 

実 施 時 期 事 業 内 容（予定） 

１ 年 目 

 

 

 

２ 年 目 

 

 

 

３ 年 目 

 

 

 

（２）事業実施上の課題や問題点に対応する解決策 

※事業を実施していくうえでの課題やリスクに対応する解決策を記入してください。 
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７ 地域経済及び地域社会への貢献性 

※期待される地域経済への波及効果（雇用の創出、地域資源・県産品の活用、誘客効果など）や地域社

会への貢献性（地域課題の解決、地域ニーズへの対応など）の視点を意識して記入してください。 

 

 

 

 

８ 売上・利益計画 

（１）収支計画 

※今後３年間の収支計画を記入してください。 

【単位：千円】 

科     目 １年目 ２年目 ３年目 

A 売上高    

B 売上原価    

C 粗利益（A-B）    

D 販売費・一般管理費    

E 営業利益（C-D）    

F 営業外収入    

G 営業外支出    

H 経常利益（E+F-G）    

人員計画 

(単位:人) 

役員・事業主    

正社員    

パート・アルバイト    
 

（２）収支計画の各数値積算根拠 

※各年の売上高（販売単価や販売数量など）、売上原価（仕入れ、材料費、労務費など）、販売費・一般

管理費（人件費、管理費、広告宣伝費、委託費、賃料、水道光熱費、支払利息、減価償却費など）の積

算根拠を記入してください。） 

 

１年目  

 

２年目  

 

３年目  

 

 

 



 5 / 5 
 

（３）資金計画 

※事業展開するために必要な設備資金（店舗、機械、設備など）、運転資金（商品仕入れ、広告宣伝費、

従業員給与、諸経費など）とその調達方法を記入してください。 

【単位：千円】 

資金使途 使途明細（予定） 金  額 資金調達 金  額 

設備資金 
 

 

 自己資金  

借 入 金  

運転資金 
 

 

 補 助 金  

そ の 他  

合  計  合  計  
 

９ 事業への熱意、知識、技術、経験、人脈など 

※プランを実現したいという想い、プランを実現させるための知識、技術、経験、人脈などを記入して

ください。 

 

 

 

 

 

 

 

 

１ 応募者の身分を確認できる運転免許証等の写しを添付してください。 

２ 表の枠は、適宜記載枠を拡大してください。 

３ 参考資料として写真や図、各種資料等を添付する場合はＡ４サイズで７部提出してく

ださい。 

４ 既に事業を行っている場合は、「法人登記簿」」又は「個人事業の開業等届出書」の写

しを添付してください。 


